Lideres

METODOLOGIA PRO

Adquisicion
y fidelizacion de
clientes




METODOLOGIA
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" YFIDELIZACION
. DECLIENTES

Esta metodologia busca que todos los lideres PRO sean autosostenibles
y rentables con la primera forma de generar ingresos de plan de
compensacion “Venta directa”, es una metodologia simple, sencilla
pero contundente si deseas generar ingresos desde el dia 1.
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OBJETIVO

Lideres

PRO

Comercializar tu paquete
ESP en maximo 30 dias 'y
lograr mensualmente
realizar 100, 200 o 500 PV
o CV de vinculaciones de
consumidores.
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CONSUME
INVITA

CONSUME INVITA



Metodologia

Consume

Los productos de G.E. y crea tu propia
experiencia de salud o de alguien de tu
circulo cercano.
Documenta las experiencias de salud,
estas seran tu mejor argumento para
generar confianzay deseo en las
personas en consumir ganoderma,
excelliumy cordiceps.

Tu experiencia personal o lade
alguien cercano. Haz una
degustacion del producto,

preguntale ala persona cual es su
bebida favorita entre Latte, clasico,
chocolate o té,. Esto servira como
una herramienta poderosa para
resaltar los beneficios de nuestros
hongos.

A ser cliente
Consumidor recurrente

Promociona un evento de
salud virtual o presencial

Promociona como haciendo
los 8 pasos que realizaste
puede generar ingresos
extras.
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SIGUE ESTOS
PASOS

3 1 Lista de prospectos
para productos

3.2 Utiliza las redes sociales

Estar alerta a las
K, :
oportunidades
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1 Circulo de Influencia:
Familiares, amigos,
conocidos, redes

soclales.

3.1;Como hago la lista?

\ e

1. Necesidades de salud:
Diabetes, hipertension,
colesterol, circulacion.

Piel: Acné, Psoriasis,
dermatitis. Padecimientos
como: Migranas, dolores
cronicos, etc.
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_~ CLASIFICALA:

2.
Or
all
sa

Estilo de vida:

entado haciala
mentacion

udable, activo

fisicamente y amante
del cafe.



3.2 Redes Sociales

1 Descargas las

Imagenesy los videos
que tenemos en
www.bienestarpro.info,
Instagram BienertarPro

Utiliza las Descargas en
tus redes sociales, iniciando
por tus historias de Instagram
y estados de whatsappy
Facebook, luego organiza tu
feed y coloca post

K

Comparte los videos
de profesionales de la
salud y testimonios con
personas gue tienen una
necesidad de salud.


http://www.bienestarpro.info

5.5 Estar alerta alas oportunidades

Exhibe de manera

estrateqgica el

producto (lugares donde
se destaque el producto,
vitrinas, stand, reuniones,

eventos, etc.)

Identifica quien
tiene una necesidad

de consumo (Salud,
rendimiento o por
gusto).

] ®
.) e

classic

siempre muestra
para generar
conexion de sabor
y salud.



APRENDE

A UTILIZAR LAS
HERRAMIENTAS




Herramientas

> Pagina web:
www.liderespro.info

Redes sociales:

> Instagram: Bienestarpro
> Facebook: bienestar pro
> YouTube: bienestar pro

> Eventos: Miércoles de salud
(virtual)

> Fisicas: Catalogos, libro
verde, conocimientos
basicos del Ganoderma
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® 3. Contenido de Valor

1. Entrega producto
adicional

2. Armapromociones

4. Transicionalo a
consumidor
recurrente.

1B

R
¥



5. Fidelizar los clientes

1 Entrega producto
adicional

Sorprende a tus
clientes entregandoles
muestras de producto
adicional a su compra,
esto te permitira que
se fidelicenatiy
conozcan NUevos
productos.

16 %-
Contenido
de Valor

promociones

Para aumentar tus .,
ventasy que tus clientes » Miercoles de
siempre te compren, salud

aseqgurate de hacerles

promociones por X VldQOS d?
compras de productos, {estimonlios
ejemplo: sicompra 4 versonalizados

unidades les regalas un
jabon, o regalale
muestras de otros
productos.

L

Transicionalo
a consumidor

recurrente.
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Lideres

\O SE PUEDE
_ ENDER SIN
~ CONECTAR!




