
 



 
12 FORMAS DE 

GANAR
Como Vendedor Independiente, lo consideramos aliado de 
negocios. Nos enorgullecemos del reparto que puede ser 

aproximadamente del 50/50, que garantizamos por medio 
de nuestro Plan de Compensaciones.

EL PLAN DE COMPENSACIÓN Y USTED
El propósito singular de Gano Excel® es claro: 
¡Enriquecer su vida! Nos damos cuenta que 
Enriquecer significa mejorar tanto lo que pasa en el 
interior como en el exterior de su ser; comenzando 
por desarrollar una mentalidad saludable enfocada en 
crear un estilo de vida sostenible. No importa que 
este iniciando su camino hacia una forma enriquecida 
de vivir, o que sienta que ya va a toda marcha, el Plan 
de Compensaciones de Gano Excel® representa una 
manera excelente para cumplir con las metas de toda 
la vida.  

Desde el día en que usted se une a Gano Excel®, lo 
consideramos Aliado de negocios. Para hacer honor a 
esta alianza. Nos enorgullecemos del reparto que 
puede ser aproximadamente del 50/50, que 
garantizamos por medio de nuestro Plan de 
Compensaciones. La mitad de todas las ventas que 
generan compensaciones, que creamos por medio de 
los esfuerzos

combinados, suyo y nuestro, en la venta de 
producto, le van directamente a usted, nuestro 
aliado. Sus esfuerzos siempre son remunerados 
con compensaciones directamente proporcionales 
y que tarde o temprano, se acumulan. 

Como Vendedor Independiente de nuestra 
compañía, su misión es sencilla: utilizar el poder del 
mercadeo de las relaciones como apalancamiento 
para promover la venta de los productos 
comercializados por Gano Excel® a clientes finales 
de manera regular. Su enfoque es crear día a día un 
fuerte grupo de consumidores y establecer equipos 
de Vendedores Independientes que hagan lo 
mismo, o sea que también creen grupos fuertes de 
consumidores. A medida que usted y su equipo lo 
hagan se dará cuenta por qué la compañía Gano 
Excel® es verdaderamente la oportunidad de toda 
una vida.

Nota importante
Gano Excel S.A. no garantiza el nivel de ingresos, ni promete la obtención de los mismos; éstos dependerán 
únicamente del desempeño de ventas del Vendedor Independiente/Networker relacionado, de los productos 
comercializados por Gano Excel que generan Volumen Comisional (CV).



 



 



 



 



 



 



 



 





GLOSARIO DE TÉRMINOS
Activo: Iniciar y mantener un Volumen Personal (PV) cada 
cuatro (4) semanas de 50 PV. Al mantenerse activo, usted es 
elegible para obtener la mayoría de las Compensaciones y 
Bonos, también podrá mantenerse cualquier Volumen 
Comisional Grupal (GCV) que posea en el Registro de Volumen 
en el Banco Binario. 

Árbol Binario: La estructura de Vendedores Independientes 
que tanto usted como sus afiliados en su línea en ascendencia 
afilian y los que se encuentran por debajo de usted en la 
estructura de la organización. Hay un máximo de dos (2) 
posiciones que pueden ubicarse debajo de cada una de las 
otras posiciones, de lo cual se deriva el nombre de la 
estructura “Binaria” (que significa “dos”). La posición 
directamente por encima de usted se podrá llamar como 
“Patrocinador de Registro y/o Patrocinador de colocación”. 

Árbol de Patrocinio: Inicia con los afiliados que usted afilia de 
manera personal y se continúa desarrollando a medida que sus 
afiliados de manera personal siguen vinculando a más 
afiliados. No hay límite en el número de afiliados que usted 
pueda vincular de manera personal, así que su Árbol de 
Patrocinio puede tener cualquier número de posiciones a 
cualquier nivel (esto en ocasiones es conocido como una 
estructura “unilevel”). 

Centro de Negocios: Una posición dentro de su Árbol de 
Patrocinio y del Árbol Binario que tiene la capacidad de 
obtener compensaciones. 

Cliente o Consumidor Final: Un comprador al por menor 
asociado con un Vendedor Independiente. Un cliente no tiene 
la capacidad de vincular a otros clientes. 

Línea Descendente: Se refiere al grupo de Vendedores 
Independientes afiliados debajo de un Vendedor Independiente 
nuevo o existente, ya sea en el Árbol de Patrocinio o en el Árbol 
Binario. 

Línea Ascendente: Se refiere al grupo de Vendedores 
I n d e p e n d i e n te s afi l i a d o s e n c i m a d e u n Ve n d e d o r 
Independiente nuevo o existente, ya sea en el Árbol de 
Patrocinio o en el Árbol Binario. 

Línea de Patrocinio: Se refiere al grupo de Vendedores 
Independientes que son afiliados o vinculados de manera 
directa o personal en Gano Excel. No hay límite para el número 
de personas que usted puede afiliar o vincular de manera 
directa. 

Línea o Rama: Es una parte de la organización de un Vendedor 
Independiente que inicia con uno de sus Vendedores 
Independientes de primer nivel e incluye todas las posiciones 
bajo el mismo. Si un Vendedor Independiente tiene 10 
Vendedores Independientes afiliados personalmente en su 
Árbol de Patrocinio, tendrían “10 Líneas o Ramas”. Cada 
Vendedor Independiente sólo tiene “2 Líneas o Ramas” en su 
Árbol Binario debido a la naturaleza de su estructura. 

Patrocinador: Es el Vendedor Independiente que lo presenta y 
afilia en Gano Excel. 

Patrocinado: El Vendedor Independiente que usted ubica 
directamente debajo en la estructura del Árbol Binario.

Precio Vendedor Independiente: Precio disponible sólo para 
Vendedores Independientes afiliados a Gano Excel. 

Rama de Pago: Es el lado de su Árbol Binario con el menor 
Volumen Comisional Grupal (GCV) lado (Izquierdo/Derecho), 
durante un ciclo semanal especifico. 

Rama de poder: Es el lado de su Árbol Binario con el mayor 
Volumen Comisional Grupal (GCV) lado (Izquierdo/Derecho), 
durante un ciclo semanal especifico. 

Rango: El nivel de logro obtenido una vez cumplidas las 
condiciones del Plan de Compensaciones, lo cual se encuentra 
definido por las calificaciones publicadas en la tabla de Rangos 
de Calificación y Potencial. El “Rango/Título” o “Rango/Pin” 
representa el nivel o logro más alto alcanzado. 

Rango de Pago: Las compensaciones y los bonos a los que usted 
califica para ser pagados, y la cantidad que usted obtenga se 
determinan generalmente por sus calificaciones de desempeño 
durante un ciclo o período establecido. Estas calificaciones de 
rendimiento se consideran como su “Rango de Pago” o “Rango 
Pagado”, que puede incrementar o disminuir de ciclo a ciclo o de 
período a período. 

Volumen Comisional o CV: Es un valor relacionado con la mayoría 
de los productos y paquetes CV es el volumen que se utiliza para 
calcular la acumulación de volúmenes y por lo general es un valor 
que se utiliza cuando se paga un porcentaje o bono sobre 
volumen (por ejemplo: las compensaciones del Equipo Binario, la 
Rebaja Personal, el Bono de Fondo Global). Por lo general, el CV 
representa el 50% al 80% del precio del Vendedor Independiente 
y depende del país, región o artículo de inventario. 

Volumen Comisional Grupal o “GCV”: Es la acumulación de 
Volumen Comisional (CV) de un grupo de Vendedores 
Independientes en cualquiera de su Árbol Binario o Árbol de 
Patrocinio. 

Volumen Personal o “PV”: Es un valor relacionado con la mayoría 
de los productos y paquetes. El PV es el volumen que se utiliza 
para calcular su nivel de calificación a fin de determinar sus 
logros de avance así como su elegibilidad de compensaciones. 
Por lo general, en PV es parecido al precio de los Vendedores 
Independientes. 

Nota Legal: Para mayor información consulte el Plan de 
Compensación de Gano Excel S.A. anexo a su Contrato o de 
manera virtual.
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